Vacature
Sales Hunter Nederland remotec

Remotec werd opgericht in 1988 en is uitgegroeid tot marktleider in de industriéle sig-
nalisatie, belijningen en lichtreclames. We zijn dynamisch, succesvol, in volle groei en
blijven inzetten op ontwikkeling, duurzaamheid en onze geweldige teamspirit.

Om ons marktaandeel in Nederland verder te ontwikkelen, zijn we op zoek naar een
Sales Hunter-profiel voor de regio Zuid-Holland, Zeeuws-Vlaanderen, Brabant, Gelder-
land en Limburg.

Wat staat er op de planning?

Actieve prospectie

B2B verkopen van (veiligheids)signalisatie en wegmarkeringen

Je bouwt een professionele relatie op met de klanten

Opmaken van offertes in een ERP programma en opvolging

Eenvoudige opmaak van tekeningen in lllustrator (opleiding voorzien)

Je bent het aanspreekpunt gedurende het gehele project

Binnen een B2B omgeving (KMO's, multinationals ..) spreek je met facility en/of
preventieadviseurs, projectmanagers en bedrijfsleiders

Je werkt nauw samen met de key accountmanager van jouw regio
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Wat we verwachten van jou?

Je hebt minstens 3-4 jaar ervaring in (B2B) sales hunting

Je hebt een technische opleiding genoten of minstens 5 jaar ervaring in een
technische functie

Ervaring of kennis over veiligheid op de werkvloer is een pluspunt

Je spreekt en schrijft Nederlands

Je bezit een hoog niveau van zelfstandigheid en verantwoordelijkheid

Je bouwt een constructieve samenwerking op met de andere departementen
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Wat krijg je ervoor terug?

Opleiding en coaching on the job
Aantrekkelijk loonpakket met bonussysteem
Bedrijffswagen en tankkaart

Breed portfolio
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Interesse?




